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Qui nous sommes

La banque Reuschel & Co. a été fondée en 1947. Cette banque privée, qui appartient au 
groupe de la Dresdner Bank AG depuis 1970, et à l‘Allianz Group depuis 2001, se positionne 
traditionnellement sur une clientèle de particuliers fortunés et de petites et moyennes 
entreprises.

Face à l‘individualisation des attentes de sa clientèle, une banque se doit d‘offrir un service 
hautement personnalisé, synonyme d‘accompagnement, tant pour les questions relatives au 
placement de capital que pour le fi nancement d‘investissements réalisés par des particuliers ou 
par des entreprises.

Seule une banque jouissant de la confi ance de sa clientèle peut concevoir ses services de ma-
nière optimale. C‘est pourquoi nous demandons à nos clients de prendre tout le temps 
nécessaire à un entretien fructueux - une invitation qui, depuis bien longtemps, ne va plus de 
soi partout.
Un échange permanent et empreint de confi ance avec chacun de nos clients est en effet 
indispensable pour identifi er ses objectifs, souhaits et préférences, sur lesquels nous baserons 
des «packages» de prestations parfaitement adaptées à ses exigences et à ses besoins.

CLIENTÈLE DE PARTICULIERS | CLIENTÈLE D‘ENTREPRISES | BANQUE PRIVÉE

À notre clientèle de particuliers et de petites entreprises, nous proposons un service 
universel de haut niveau répondant parfaitement à ses besoins et exigences, service qui inclut 
les placements fi nanciers et investissements en biens d‘équipement, les opérations de 
fi nancement, et toutes les questions concernant la prévoyance. Notre conseil dans ces 
domaines est toujours global, personnalisé et compétent. Des conseillers personnels analysent 
les besoins fi nanciers de nos clients, et élaborent des propositions de gestion sur mesure. Dans 
toutes les questions touchant à l‘immobilier et aux participations dans des sociétés non cotées 
en bourse, nous apportons à notre clientèle tout le conseil et l‘aide nécessaires. Notre 
appartenance à l‘Allianz Group nous permet également de conseiller nos clients, de manière 
exhaustive et qualifi ée, dans des questions complexes concernant des assurances de 
personnes et de biens, comme par exemple la prévoyance vieillesse, privée ou d‘entreprise.

Les moyennes entreprises trouvent chez nous la compétence qu‘ils sont en droit d‘attendre 
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d‘une banque privée de moyenne envergure. Le conseil aux entreprises prodigué par Reuschel 
s‘adresse en premier lieu aux sociétés réalisant un chiffre d‘affaires de plusieurs dizaines de 
millions. Notre gamme de services inclut divers domaines: gestion des fi nancements et des 
placements, banque électronique, gestion des taux d‘intérêt et de change, opérations 
internationales et conseil concernant les retraites d‘entreprise et les assurances. Dans le cadre 
de notre suivi global de la clientèle, le conseiller principal, qui fait offi ce de «Responsable de 
relations» est secondé par une multitude de conseillers spécialisés. Tant dans les situations de 
fi nancement que de placement, nous consultons l‘entreprise et l‘entrepreneur. Nous 
élargissons en permanence notre gamme de prestations par des domaines supplémentaires. 
C‘est ainsi que, pour nos clients, nous sommes également des interlocuteurs privilégiés pour 
toutes les questions concernant les subventions publiques aux entreprises, le créditbail ou 
l‘affacturage.

Et dans le cadre de notre activité de Gestion de patrimoine, nous sommes à la disposition de 
notre clientèle haut de gamme pour toutes les questions concernant la gestion de patrimoine. 
Le suivi de cette clientèle est assuré par des banquiers privés expérimentés qui s‘assurent le 
concours de spécialistes de nos différents services: Gestion d‘actifs, Financement, Immobilier, 
Assurances, Recherche Investissement et Gestion de patrimoine. Ces composantes de réseau 
aident à saisir les opportunités du marché et à se protéger contre ses risques.

Quel que soit le service de notre banque dans lequel nos clients sont reçus: ils bénéfi cieront 
toujours d‘un service extrêmement personnalisé, que nous considérons comme étant une base 
indispensable à toute relation bancaire.

Vous trouverez sur notre site Internet un aperçu - qui n‘a pas l‘ambition d‘être exhaustif - de nos 
thèmes et prestations actuels en matière de conseil.


